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[bookmark: _heading=h.n0d8yesbx78y]

1 [bookmark: _heading=h.jbyb06xpc5nf]Вступ
SALAR International AB запрошує ваші компанії/організації/групи експертів або окремих експертів взяти участь у тендері на надання послуг з розробки Стратегій та Концепцій розвитку територіальних громад для програми SALAR Internationals Polaris: Підтримка багаторівневого врядування в Україні, що фінансується Шведським агентством з питань міжнародної співпраці та розвитку (SIDA). 
1.1 [bookmark: _heading=h.u1dxxorad4jz]Загальна інформація про роботу SALAR International в Україні 
[bookmark: _heading=h.u1pyvcvy258d]SALAR International (SALAR-I) працює в Україні з 2014 року, надаючи підтримку процесу децентралізації в Україні через три основні ініціативи, спрямовані на розбудову надійної багаторівневої системи управління, підвищення доступності та якості послуг на місцевому рівні, а також посилення міжнародного співробітництва між муніципалітетами України та ЄС. Після повномасштабного вторгнення SALAR-l додав кризову підтримку українським муніципалітетам, надаючи їм матеріальну допомогу. 
Щоб задовольнити мінливі потреби українських муніципалітетів та національних суб'єктів у воєнний час, SALAR International наразі впроваджує дві програми, що фінансуються Шведським агентством з питань міжнародного розвитку та співробітництва (SIDA), починаючи з липня-серпня 2024 року. 
Одна з програм під назвою POLARIS спрямована на короткострокову та довгострокову роботу, спрямовану на задоволення потреб багаторівневої системи управління в Україні та паралельне посилення надання публічних послуг на рівні муніципалітетів, а також їх безпосередню участь у процесі відновлення та реконструкції відповідно до вимог вступу до ЄС. Програма розрахована на чотири роки, але наразі заходи заплановані до червня 2026 року. Більше про Програму та її заходи можна дізнатися на сайті polaris.org.ua

1.2 [bookmark: _heading=h.eq786we34q76]Мета та обсяг закупівлі
[bookmark: _heading=h.c2d9d9fzn5qo]SALAR-l запрошує зацікавлених учасників тендеру подати пропозицію на один або обидва лоти.
1. Лот А - Розробка стратегій для територіальних громад
В результаті цієї активності:
- Очікується, що Виконавець (компанія/організація/група експертів/експерт) збере та проаналізує всі необхідні дані та проведе необхідні заходи за участю громадськості для підготовки Стратегії розвитку територіальної громади та проведення Стратегічної екологічної оцінки, а також візьме участь у додаткових заходах, що проводяться в рамках компоненту "Відновлення на місцевому рівні" Програми Polaris.
-  Очікується, що громади-партнери будуть готові до подальшого затвердження та впровадження Стратегії розвитку територіальної громади та Стратегічної екологічної оцінки .     
Перелік громад:
1. Коблівська сільська територіальна громада (Миколаївський район, Миколаївська область)
2. Павлівська сільська територіальна громада (Запорізький район, Запорізька область)
3. Самарська міська територіальна громада (Самарський район, Дніпропетровська область)
4. Хмелівська сільська територіальна громада (Роменський район, Сумська область)

Підрядник може працювати з усіма переліченими громадами або може бути призначений до роботи лише з деякими з них, якщо існує ризик обмеженої спроможності працювати з усіма одночасно. Учасник тендеру повинен вказати, зі скількома громадами він хоче і може працювати одночасно.

Підтримка громад-партнерів надаватиметься у період з червня 2025 по травень 2026 року.

Підрядник повинен надати послуги відповідно до Обсягу робіт та технічної специфікації (Додаток 2А).
2. Лот Б - Розробка концепцій інтегрованого розвитку для територіальних громад
В результаті цієї активності: -
- Очікується, що Виконавець (компанія/організація/група експертів/експерт) збере та проаналізує всі необхідні дані та проведе необхідні заходи за участю громадськості для підготовки Концепцій інтегрованого розвитку територіальної громади, а також візьме участь у додаткових заходах, що проводяться в рамках компоненту "Відновлення на місцевому рівні" Програми Polaris.
- Очікується, що громади-партнери будуть готові до подальшого затвердження та впровадження Концепцій інтегрованого розвитку територіальної громади.
Послуги повинні надаватися будь-якій призначеній громаді з-поміж 4 відібраних в рамках Програми.
Перелік громад:
1. Близнюківська селищна територіальна громада (Лозівський район, Харківська область)
2. Златопільська міська територіальна громада (Лозівський район, Харківська область)
3. Конотопська міська територіальна громада (Конотопський район, Сумська область)
4. Олександрівська селищна територіальна громада (Краматорський район, Донецька область)

Постачальник може працювати з усіма переліченими громадами або може бути призначений до роботи лише з деякими з них, якщо існує ризик обмеженої спроможності працювати з усіма одночасно. Учасник тендеру повинен вказати, зі скількома громадами він бажає і може працювати одночасно. 

Підтримка громад-партнерів буде надаватися в період з червня 2025 року по травень 2026 року.

Підрядник повинен надати послуги відповідно до обсягу робіт та технічної специфікації 

1.3 [bookmark: _heading=h.5j7l6wcimfw6]Відмова від рамкових угод 
У разі необхідності SALAR-I видаватиме замовлення на виконання Рамкових угод, в результаті чого для кожної громади будуть укладені окремі замовлення, в яких буде вказано кількість послуг, необхідних для кожної громади.

SALAR-І оголошує конкурс та обирає підрядників на основі їхнього рейтингу, спроможності та доступності. Якщо підрядники не можуть відповідати вимогам, зазначеним у конкретному оголошенні, вони повинні негайно відхилити пропозицію.

Надання послуг кожній громаді регулюється робочим планом, який підписується Замовником, SALAR-I та Виконавцем. 

1.4 [bookmark: _heading=h.5bloyp7b82az]Структура платіжного доручення

Оплата буде здійснена зі Швеції в іноземній валюті. SALAR-I не покриває компенсацію податків, банківських комісій або бухгалтерських послуг.
2 [bookmark: _heading=h.cimnp6wj0ug7]Адміністративні умови
2.1 [bookmark: _heading=h.pvirf9hf6itw]Тендерна документація
Тендерна документація складається з наступних документів та додатків:
· Запит на участь у тендері (цей документ, який також є шаблоном тендерної пропозиції, щоб полегшити учасникам подання тендерних пропозицій)
· Додаток 1 Шаблон рамкової угоди
Додаток : 

· Додаток 3: Кодекс поведінки SALAR International

2.2 [bookmark: _heading=h.ckebulicr3oy]Мовна версія
[bookmark: _heading=h.qceaywt8a760]В оригіналі закупівельна документація викладена англійською мовою. Вони також перекладаються на українську мову, але англійська версія має переважну силу. Учасник тендеру може подати пропозицію українською або англійською мовою.

2.3 [bookmark: _heading=h.bt26s2r45j0i]Контрактна організація
SALAR International
Hornsgatan 20 
SE-118 82 Стокгольм
Швеція

2.4 [bookmark: _heading=h.dob50d16r60m]Розсилка тендерної документації
Закупівля здійснюється за процедурою відкритих торгів.
Закупівельна документація публікується та розповсюджується через електронний інструмент закупівель, як описано нижче: 
· Веб-сторінка https://salarinternational.se/
· Веб-сторінка Polaris: https://polaris.org.ua/

2.5 [bookmark: _heading=h.kfw1c1kbhf6i]Питання та роз'яснення
     Будь-які запитання щодо закупівельної документації необхідно надсилати на електронну адресу Ukraine@salarinternational.se не пізніше ніж за 5 днів до останнього дня подання тендерних пропозицій, щоб SALAR-I зміг відповісти на них. 
[bookmark: _heading=h.oi0pr6n47t1n]Будь-які роз'яснення або відповіді будуть надіслані всім учасникам електронною поштою без зазначення їхнього джерела (назви учасників, які поставили відповідне запитання) не пізніше, ніж за три дні до останнього дня подання тендерних пропозицій. Тільки роз'яснення або відповіді, надані в письмовій формі на електронну пошту , вважаються частиною документації, тобто роз'яснення або відповіді, надані в інший спосіб, не мають відношення до закупівлі і не враховуються при подачі тендерної пропозиції.
2.6 [bookmark: _heading=h.50h1b8mrmzpn]Подання тендерної пропозиції
Тендерна пропозиція повинна бути подана не пізніше дати, зазначеної на першій сторінці цього документу. Тендерні пропозиції, подані після цієї дати, не розглядатимуться. 
Тендерні пропозиції надсилаються на електронну адресу  Ukraine@salarinternational.se. У темі листа необхідно вказати номер заявки. 
Тендерні пропозиції повинні бути підписані уповноваженим представником учасника тендеру.
[bookmark: _heading=h.43pmyre0ei62]Учасник тендеру не має права вимагати відшкодування витрат Виконавця або інших витрат, пов'язаних з участю в закупівлі.
2.6.1 [bookmark: _heading=h.y3326qesoopm]Перелік документів, що подаються для участі в тендері
· Тендерна Інформація учасника відповідно до (3.1)
· Підтвердження щодо критеріїв виключення (4.1)
· Реєстраційні документи (4.2) 
· Посилання для підтвердження спроможності та досвіду (4.4)
· Пропозиція щодо підходу до імплементації
· Резюме запропонованої команди експертів, які будуть реалізовувати проект
· Цінова специфікація для Лоту заявки (Додаток 2А та/або Додаток 2Б).

2.7 [bookmark: _heading=h.q9ja4pw72w95]Термін дії тендеру
[bookmark: _heading=h.hlkk3i4naa3b][bookmark: _heading=h.napb8d2293pf]Тендерні пропозиції повинні бути дійсними протягом 60 днів з моменту їх подачі.

2.7.1 Зміст тендерної пропозиції та шаблон тендерної пропозиції
Вкрай важливо, щоб тендерна пропозиція містила всю необхідну інформацію. Тендерна пропозиція повинна показувати, що умови та вимоги, викладені в документації про закупівлю, виконані. Якщо тендерна пропозиція є неповною або якщо не зрозуміло, чи відповідає вона всім вимогам, вона може бути відхилена. 
Документація містить шаблони тендерних пропозицій, і учасникам рекомендується використовувати їх, щоб забезпечити включення всієї необхідної інформації в тендерну пропозицію. 
Шаблони тендерних пропозицій розроблені у форматі Microsoft Office Word. Щоб мати можливість читати та заповнювати шаблони, учасник тендеру повинен мати програму, сумісну з Microsoft Office. Місця для відповідей автоматично розширюються під час заповнення. У разі необхідності, розгорнуті описи можуть бути представлені в окремому додатку. Якщо учасник тендеру використовує додатки, важливо, щоб вони були прикріплені до оригіналу тендерної пропозиції.
2.8 [bookmark: _heading=h.vr14kah4ww31]Оцінка тендерних пропозицій
Під час оцінки поданих заявок SALAR-I може проводити перевірку поданої інформації в заявках на участь у тендері. Якщо учасники тендеру надали невірну інформацію, тендерна пропозиція може бути відхилена. 
Всі тендерні пропозиції, які відповідають усім обов'язковим вимогам, будуть допущені до оцінки. Оцінка буде проводитися на основі критеріїв присудження контракту, описаних у розділі 6. 
2.9 [bookmark: _heading=h.reo6veyetnxc]Роз'яснення щодо тендерів
SALAR-I може попросити учасника тендеру уточнити інформацію, надану в його тендерній пропозиції. Будь-які роз'яснення, надані учасником тендеру щодо його тендерної пропозиції, які не є відповіддю на запит SALAR-I, не будуть розглядатися. Всі запити на роз'яснення та відповіді повинні бути надані в письмовій формі. 
Якщо учасник тендеру не надасть роз'яснення щодо своєї тендерної пропозиції до дати та часу, зазначених у запиті SALAR-I на роз'яснення, тендерна пропозиція може бути відхилена
2.10 [bookmark: _heading=h.4vxe3z43dq74]Рішення про укладення Рамкової угоди
SALAR-I укладе Рамкові угоди за кожним лотом з учасниками, які відповідають кваліфікаційним критеріям та подали найбільш економічно вигідні тендерні пропозиції з найкращим співвідношенням ціни та якості. Якщо кваліфікацію пройдуть менше ніж 
 три учасники тендеру, угоди будуть укладені з усіма, хто відповідає вимогам. Угоди будуть укладені на основі рейтингу (перше, друге та третє місце), за умови, що принаймні три відповідають вимогам, в іншому випадку рамкові угоди будуть укладені з усіма, хто відповідає вимогам. Перший та другий у рейтингу отримають право на виконання завдань. Право на виконання завдань може отримати      третійза рейтингом підрядник, якщо перший та другий підрядники не зможуть виконати завдання або неналежним чином виконають його за попереднім договором. 
Рішення про присудження Рамкової угоди буде повідомлено всім учасникам тендеру електронною поштою із зазначенням причин такого рішення.
2.11 [bookmark: _heading=h.1rcj2etmpd5j]Підписання Рамкової угоди 
Рамкові угоди між SALAR-I та переможцями тендеру будуть підписані обома сторонами не раніше, ніж через п'ять днів після повідомлення про рішення щодо присудження Рамкової угоди. Рамкова угода буде заповнена відповідно до проекту Рамкової угоди, що міститься у Додатку 1. 
Скарги можна надсилати на адресу Ukraine@salarinternational.se протягом трьох робочих днів після оголошення рішення про присудження гранту. 
2.12 [bookmark: _heading=h.3tc3ylams9fh]Конфіденційність
Інформація щодо поданих тендерних пропозицій є конфіденційною до прийняття рішення про присудження Рамкової угоди. Однак, будь ласка, зверніть увагу, що SALAR-I опублікує висновки, які були підставою для прийняття рішення про укладення угоди. Інформація, яка може бути опублікована, - це назва учасника тендеру та причини, чому з ним було укладено Рамкову угоду.
3 [bookmark: _heading=h.dug35k5ufcms]Інформація про учасника тендеру
3.1 [bookmark: _heading=h.lidg6214ihqj]Дані компанії/організації/експертів
Учасники тендеру повинні подати інформацію відповідно до наведеного нижче шаблону:
Зверніть увагу, що компанії, організації та колективи зі статусом фізичної особи-підприємця мають право подавати заявки на обидва лоти.
	Дані компанії/організації/експертів
	

	Назва компанії/організації/колективу/експерта:
	     

	Корпоративний ідентифікаційний номер: (за наявності)
	     

	Адреса:
	     

	Поштовий індекс:
	     

	Місто:
	     

	Країна:
	     

	Контактна особа щодо тендеру, ім'я, прізвище:
	     

	Адреса електронної пошти контактної особи:
	     

	Номер телефону контактної особи:
	     

	Короткий опис компанії/організації, включаючи історію
	     


[bookmark: _heading=h.r5f32gla1fpj]
Необхідно додати документи про реєстрацію компанії/організації або про реєстрацію фізичної особи-підприємця. 
4 [bookmark: _heading=h.bt30v64rx94z]Кваліфікаційні критерії
Для того, щоб переконатися, що учасник тендеру підходить в якості підрядника для надання послуг, які охоплює ця закупівля, він повинен відповідати кваліфікаційним критеріям, наведеним нижче. Якщо учасник тендеру не відповідає зазначеним критеріям, він буде виключений з тендерного процесу і не може бути прийнятий до уваги в подальшому. 
4.1 [bookmark: _heading=h.wpu03ga6ji1u]Критерії виключення
Учасник тендеру буде відсторонений від участі в закупівлі, якщо Salar-I стане відомо, що учасник тендеру підпадає під дію наступних обставин:
1. Фінансові санкції (Санкційний список ЄС) за посиланням www.sanctionsmap.eu. 
2. Участь у злочинній організації 
3. Був визнаний винним у 
· корупції, 
· шахрайстві, 
· терористичних злочинах, 
· відмиванні грошей, або 
· фінансуванні тероризму. 
4. Невиконання своїх зобов'язань щодо сплати податків або внесків на соціальне страхування в Україні або країні, де зареєстрований офіс учасника тендеру.
5. Доведена ненадійність, наприклад, через порушення екологічних або соціальних зобов'язань, включаючи правила доступності для людей з обмеженими можливостями, або інші форми серйозних професійних порушень, таких як порушення правил конкуренції або прав інтелектуальної власності. 
6. Серйозні професійні порушення, які ставлять під сумнів доброчесність учасника тендеру. 

Учасник тендеру також може бути виключений, якщо його робота в попередніх угодах з SALAR-I або іншими організаціями виявила серйозні недоліки щодо узгоджених вимог, наприклад, невиконання зобов'язань, суттєві недоліки наданого товару або послуги, що робить їх непридатними для використання за призначенням, або поведінка, яка викликає серйозні сумніви щодо надійності учасника тендеру. Максимальний строк дії таких винятків становить три роки з моменту вчинення неправомірних дій, якщо законодавством України не передбачено іншого строку. 
Учасник тендеру не повинен залучати субпідрядника, до якого застосовано санкції. Якщо учасник тендеру звертається до субпідрядника для виконання кваліфікаційного критерію, а субпідрядник підпадає під будь-який з критеріїв виключення, учасник тендеру повинен замінити субпідрядника. Якщо заміна неможлива, SALAR-I може відхилити тендер. 
Якщо учасник тендеру є юридичною особою, він буде виключений, якщо представник юридичної особи підпадає під вищезазначені критерії виключення
Учасник тендеру повинен підтвердити, що жодна з підстав для виключення не поширюється на нього або його субпідрядників. Якщо будь-які підстави для виключення все ж таки застосовуються, учасник тендеру повинен надати пояснення щодо коригувальних заходів, вжитих для усунення неправомірної поведінки. 
	Критерії виключення
	

	Підтвердження того, що учасник тендеру та можливі субпідрядники не підпадають під жоден з критеріїв виключення, описаних вище:
	Так
[bookmark: bookmark=id.itu50rvddie8]Ні.


	Якщо будь-який з критеріїв виключення застосовний, будь ласка, надайте пояснення. 
	     


Учасник тендеру повинен бути готовий на вимогу надати інформацію, що підтверджує виконання критерію.
4.2 [bookmark: _heading=h.i2wge5iaah9m]Зобов’язання щодо належної реєстрації
Учасник тендеру та можливі субпідрядники повинні відповідати вимогам щодо реєстрації компанії в Україні або в країні, де учасник тендеру/можливий субпідрядник має зареєстрований офіс.
Учасник тендеру повинен надати інформацію, що підтверджує виконання цієї вимоги.
4.3 [bookmark: _heading=h.d1ojjzjmz1t8]Потенціал та досвід
[bookmark: _heading=h.jl6d1117sxws]Учасник тендеру повинен мати щонайменше 5 років відповідного досвіду роботи з стратегіями розвитку  територіальних громад для Лоту А, та щонайменше 5 роки відповідного досвіду роботи з концепціями  інтегрованого  розвитку для Лоту Б.

Учасник тендеру повинен мати достатні ресурси та компетенцію для надання послуг у необхідному обсязі та якості, що описані в цій тендерній документації. 

Учасник тендеру повинен успішно реалізувати щонайменше три аналогічні проекти протягом останніх п'яти років. 

Досвід повинен бути перевірений, як описано в розділі 4.4.1 «Референції» нижче.

Очікується, що учасник тендеру надасть склад команди та резюме всіх потенційних членів команди для виконання завдань. 

Учасник тендеру повинен володіти наступними компетенціями:

Для Лота А:

● 5 років досвіду реалізації складних проектів у сфері регіонального та місцевого стратегічного розвитку (включаючи розробку місцевих стратегій);
● Спеціальний професійний досвід та глибокі знання української системи стратегічного планування територіальних громад;
● Досвід багатосторонньої координації зацікавлених сторін та партисипативного стратегічного планування, навички модерації;
● Попередній досвід співпраці з проектами міжнародної технічної допомоги та з місцевим самоврядуванням в Україні буде перевагою;
● Знання місцевого контексту Сумської, Дніпропетровської, Запорізької та Миколаївської областей буде перевагою;

Члени команди учасника тендеру для запропонованої реалізації повинні мати таку кваліфікацію:
● Не менше 5 років досвіду управління складними проектами у сфері міського та регіонального розвитку (включаючи розробку місцевих стратегій та/або просторових планів, реалізацію проектів міського планування та/або інфраструктури тощо) – для керівника команди (за наявності)
● Не менше 3 років досвіду у сфері міського та регіонального розвитку (включаючи розробку місцевих стратегій та/або просторових планів, реалізацію проектів міського планування та/або інфраструктури тощо) – для фахівців команди
● Вища освіта у галузі містобудування, ландшафтної архітектури, географії, соціології, економіки або інших відповідних галузей для виконання вищезазначених завдань.
● Вільне володіння українською мовою обов'язкове, добре знання англійської мови вітається.

Для Лота Б:

● 5 років досвіду впровадження складних проектів у сфері міського та регіонального розвитку (включаючи розробку документів комплексного планування, місцевих стратегій та/або просторових планів, реалізацію проектів міського планування та/або інфраструктури тощо);
● Спеціальний професійний досвід та глибокі знання української системи стратегічного та просторового планування територіальних громад;
● Досвід у розвитку сільських районів та земельній реформі в Україні;
● Досвід формування команди та взаємодії із зацікавленими сторонами;
● Досвід багатосторонньої координації зацікавлених сторін та партисипативного стратегічного та міського планування, навички модерації;
● Попередній досвід співпраці з проектами міжнародної технічної допомоги та з місцевим самоврядуванням в Україні буде перевагою;
● Знання місцевого контексту Сумської, Харківської та Донецької областей буде перевагою;
Члени команди учасника тендеру для запропонованої реалізації повинні мати таку кваліфікацію:
● Не менше 5 років досвіду управління складними проектами у сфері міського та регіонального розвитку (включаючи розробку місцевих стратегій та/або просторових планів, реалізацію проектів міського планування та/або інфраструктури тощо) – для керівника команди (за наявності)
● Не менше 3 років досвіду у сфері міського та регіонального розвитку (включаючи розробку місцевих стратегій та/або просторових планів, реалізацію проектів міського планування та/або інфраструктури тощо) – для фахівців команди
● Вища освіта у галузі містобудування, ландшафтної архітектури, географії, соціології, економіки або інших відповідних галузей для виконання вищезазначених завдань.
● Вільне володіння українською мовою обов'язкове, добре знання англійської мови вітається.

4.3.1 [bookmark: _heading=h.qr7a7p7911rb]Референції
Для перевірки досвіду учасника тендеру (включаючи здатність виконувати аналогічні завдання та їх виконання з точки зору якості, часу та бюджету), як зазначено в розділі 4.4 вище, учасник тендеру повинен надати інформацію про референтні завдання, що стосуються лоту, на який він подає заявку, разом з документацією, зазначеною в розділі 2.6.1.
Учасник тендеру повинен виконати щонайменше три референтні кейси за останні п'ять років для кожного лоту, на який він подає заявку.
SALAR-I може під час оцінки тендерних пропозицій вжити заходів для перевірки поданої в них інформації, наприклад, зв'язавшись із зазначеною контактною особою референтного проекту. Якщо контактна особа не відповідає на спроби SALAR-I зв'язатися з нею, або якщо вона не може підтвердити інформацію в тендерній пропозиції, або не може підтвердити, що референтний проект був успішно реалізований, учасник тендеру не зможе зарахувати досвід референтного проекту, а отже, не зможе виконати вимогу. 
Учасник тендеру повинен надати запитувану інформацію про референтні кейси відповідно до наведеного нижче шаблону. 
	Орієнтовний приклад 1 для учасника тендеру
	

	Ім’я клієнта:
	     

	Короткий опис завдання 
	     

	Час проведення або початку виконання завдання (якщо завдання триває) (протягом останніх трьох років, що відраховуються від останнього дня подання тендерних пропозицій):
	З (дата) по (дата)       

	Договірна (контрактна) вартість, євро
	     

	Контактна особа замовника:
	     

	Номер телефону контактної особи:
	     

	Адреса електронної пошти контактної особи:

	     

	Орієнтовний приклад 2 для учасника тендеру
	

	Ім’я клієнта:
	     

	Короткий опис завдання: 
	     

	Час, протягом якого проводилося завдання (протягом останніх трьох років, рахуючи від останнього дня подачі тендерних пропозицій):
	З (дата) по (дата)       

	Договірна (контрактна) вартість, євро
	     

	Контактна особа замовника:
	     

	Номер телефону контактної особи:
	     

	Адреса електронної пошти контактної особи:
	     


	Орієнтовний приклад 3 для учасника тендеру
	

	Ім’я клієнта:
	     

	Короткий опис завдання: 
	     

	Час, протягом якого проводилося завдання (протягом останніх трьох років, рахуючи від останнього дня подачі тендерних пропозицій):
	З (дата) по (дата)       

	Договірна (контрактна) вартість, євро
	     

	Контактна особа замовника:
	     

	Номер телефону контактної особи:
	     

	Адреса електронної пошти контактної особи:
	     


5 [bookmark: _heading=h.35s1579pius7][bookmark: _heading=h.7dxnh7x1gc7s]Специфікація вимог
Технічні вимоги
Послуги, що надаються, повинні відповідати вимогам, зазначеним у Додатку 2A та 2B. 

5.1 [bookmark: _heading=h.k0kq519rxgzf]Доставка та транспортування
[bookmark: _heading=h.9974f7s59kdj]Виконавець несе відповідальність за всі витрати, пов’язані з виконанням завдання, на основі наданого обсягу робіт та технічних специфікацій (Додаток 2A та 2B), включаючи витрати на проїзд, проживання та добові для команди виконавців, враховуючи декілька місць виконання робіт. Орієнтовна кількість поїздок становить п'ять дводенних поїздок для кожної громади, але може змінюватися в залежності від робочого плану для кожної громади, який буде затверджений в рамках кожного окремого конкурсу. 

5.2 [bookmark: _heading=h.dvdsf8pee77v]Документація
Підрядник несе відповідальність за:
· надання реципієнту всієї необхідної документації, зібраних та проаналізованих даних, карт, протоколів та звітів , а також розробленого документу планування (Стратегії розвитку або Концепції інтегрованого розвитку) з урахуванням усіх вимог, зазначених у відповідному законодавстві України. 
· надання SALAR-I відповідної документації та звітів, пов’язаних з виконанням завдання.

5.3 [bookmark: _heading=h.bw79lbmdmzjy]Соціальні міркування
Підрядник повинен дотримуватися законодавства щодо мінімальної заробітної плати (або її еквіваленту) в країні, де надаються послуги Підрядника, а також в Україні.

5.4 [bookmark: _heading=h.z1ad5f9x19ht]Кодекс поведінки
[bookmark: _heading=h.dhfiyppzmihf]Підрядник повинен діяти відповідно до всіх законів, політики та етики України. Якщо українське законодавство є менш суворим, ніж Кодекс поведінки SALAR International (Додаток 3), то слід дотримуватися Кодексу поведінки. 
6 [bookmark: _heading=h.7kyhdhw6mx4c]Оцінка тендерних пропозицій
Всі тендерні пропозиції, які відповідають кваліфікаційним критеріям, будуть оцінюватися відповідно до критеріїв оцінки, описаних нижче. 
В результаті буде обрано не більше трьох компаній/організації/експертних груп/експертів з відповідним рейтингом (перше, друге та третє місце, присвоєне під час оцінювання) для кожного лоту. 

6.1 [bookmark: _heading=h.7sm6tow3hrjy]Критерії оцінювання 
Оцінка пропозицій буде здійснюватися за наступними критеріями:

	
	



	
	


[bookmark: _heading=h.nyp9qweu6cyv]


	
	



	
	


[bookmark: _heading=h.trfsw64ian31]
6.2 [bookmark: _heading=h.pfdc1py6aau6][bookmark: _heading=h.czqw1k5fdey9]Тендерна ціна
Товари та послуги, що постачаються, призначені для проекту міжнародної технічної допомоги, який буде зареєстровано в Секретаріаті Кабінету Міністрів України (відповідальність Інвестора), і тому товари та послуги можуть бути звільнені від сплати податку на додану вартість (ПДВ). Ціни, збори та витрати повинні бути виражені в євро, без ПДВ. Ціни повинні включати всі інші податки та збори, що застосовуються. Ціни, запропоновані учасником тендеру, є фіксованими і можуть бути змінені у відкритому діалозі з SALAR-I лише у випадку кардинальної зміни обставин. Тендерна пропозиція, подана зі змінною ціновою пропозицією, буде розглядатися як така, що не відповідає умовам тендеру, і буде відхилена.

Всі ціни повинні бути вказані на основі Додатку 2A та Додатку 2B, для Лоту A та Лоту B відповідно, і представлені за день. 
Тендерні ціни будуть розраховані як результат ціни за кількість днів для однієї громади.
6.3 [bookmark: _heading=h.e3mdfnhei14u]Метод оцінки
Метод оцінки передбачає винагороду тендерної пропозиції з високим рівнем виконання критеріїв А та В з вирахуванням з ціни тендерної пропозиції за кожним лотом. Результатом буде оціночна ціна тендеру. 
Приклад розрахунку:
Ціна тендеру - присуджується відрахування за Підхід учасника до реалізації (A), референції (B)=  Ціна оцінки.
Оціночна ціна тендеру використовується лише для визначення найбільш економічно вигідних тендерів, тобто тендерів, які після оцінки мають найнижчу Оціночну ціну, і в жодному разі не впливає на ціну рамкової угоди. 
Оцінка буде проводитися на основі інформації, що міститься в тендерних пропозиціях. 
[bookmark: _heading=h.vxw46s9sgpq5]На відміну від кваліфікаційних критеріїв, які є лише "пройшов/не пройшов" (мінімально необхідними), критерії "Підхід учасника тендеру" та "Референції" будуть оцінюватися в балах.
[bookmark: _heading=h.cbrgky2w6fse]6.3.1 Відрахування за підхід до реалізації 
Для того, щоб отримати знижку з ціни за критерієм А, учасник тендеру повинен додати до своєї тендерної пропозиції опис, який показує, як учасник тендеру буде підходити до реалізації проекту. Він повинен включати опис команди, їх резюме, діяльність, опис логістичного підходу, управління ризиками та часом для розробки Стратегій (Лот А) та Концепцій інтегрованого розвитку міст (Лот Б) для територіальних громад України розробка Стратегій розвитку та Концепцій інтегрованого розвитку. На відміну від інформації про кваліфікацію, учасникам тендеру рекомендується підкреслити свої сильні сторони, технічні досягнення та інші переваги, які вони надають клієнтам. Опис для кожного лоту не повинен перевищувати 5 сторінок, не враховуючи резюме. Мета критеріїв присудження контракту - дати SALAR-I розуміння можливостей запропонованого підрядника виконати завдання якісно, ефективно, вчасно і безпечно. Завдання полягає не в тому, щоб представити повну концепцію, а в тому, щоб представити запланований учасником тендеру спосіб підходу до реалізації та пояснити вибір дій учасника тендеру. Відрахування нараховуються відповідно до рівня, на якому учасник тендеру може описати підхід, що відповідає твердженням за темами оцінки, наведеними нижче. 
У разі підписання Рамкової угоди учасник тендеру зобов'язується забезпечити принаймні описаний рівень підходу до реалізації проекту.
	
	

	Стратегічні та операційні підходи 
	Опис учасника тендеру демонструє комплексний підхід до реалізації проекту, який можна адаптувати до мінливих умов. Такий підхід забезпечує високий рівень якості та ефективності завдяки прийняттю виважених та безпечних рішень, а також дотриманню термінів реалізації проекту.

	Людські ресурси
	Для виконання завдання необхідно мати відповідний досвід та знання запропонованої команди, на основі поданих резюме та описів того, як цей досвід сприятиме професійному виконанню завдання.

	
Кризовий менеджмент
	Опис тендеру включає відповідні процедури для кризового управління або плани на випадок непередбачуваних ситуацій, пов'язаних з війною, під час надання послуг. 

	
	


Для лоту А:

	Опис учасника відповідає вищезазначеним твердженням або має лише незначні недоліки. 
	- 6 000 €

	Опис учасника в основному відповідає вищезазначеним твердженням, але має деякі недоліки. 
	-4 000 €

	Опис учасника частково відповідає вищезазначеним твердженням, але має деякі суттєві недоліки. 
	-2 000 €

	Опис учасника в основному не відповідає вищезазначеним твердженням і не сприяє створенню доданої вартості. 
	0 €

	
	


[bookmark: _heading=h.18yxnosuirec]
Для лоту Б:
	Опис учасника відповідає вищезазначеним твердженням або має лише незначні недоліки. 
	- 6 600 €

	Опис учасника в основному відповідає вищезазначеним твердженням, але має деякі недоліки. 
	-4 200 €

	Опис учасника частково відповідає вищезазначеним твердженням, але має деякі суттєві недоліки. 
	-2 100 €

	Опис учасника в основному не відповідає вищезазначеним твердженням і не сприяє створенню доданої вартості. 
	0 €

	
	



[bookmark: _heading=h.i5eydv4n5kta]6.3.2 Відрахування за посилання

SALAR-І оцінюватиме наступні аспекти в посиланнях: 
1) попередній досвід розробки Стратегій розвитку (Лот А) та Концепцій інтегрованого розвитку (Лот Б) в різних частинах України, в тому числі в сільській місцевості;
2) попередній досвід надання послуг для міжнародних організацій;
3) історія надійності, дотримання технічних специфікацій та стандартів якості;
4) здатність працювати зі складними проектами та дотримуватися дедлайнів, а також демонструвати адаптивність у вирішенні непередбачуваних проблем.



	Рівень відрахувань
	Сума відрахування

	Опис учасника відповідає вищезазначеним твердженням або має лише незначні недоліки. 
	-6 000 €

	Опис учасника в основному відповідає вищезазначеним твердженням, але має деякі недоліки. 
	-4 000 €

	Опис учасника частково відповідає вищезазначеним твердженням, але має деякі суттєві недоліки. 
	-2 000 €

	Опис учасника в основному не відповідає вищезазначеним твердженням і не сприяє створенню доданої вартості. 
	-0 €

	
	





[bookmark: _heading=h.fiaxiio2u3au]
6.4 Найбільш економічно вигідна пропозиція
Після того, як тендерну зявку буде оцінено за критеріями, як описано вище, сума всіх вирахувань буде віднята від ціни тендеру, щоб отримати оціночну ціну тендеру за кожним лотом. 
Якщо два учасники дають однакову Оціночну ціну, пріоритет матиме пропозиція з найнижчою ціною, а потім пропозиція з найбільшим відрахуванням щодо критеріїв присудження А і Б. Якщо результат все одно буде однаковим, присудження буде проводитися шляхом жеребкування.  
Заявка з найнижчою оціночною вартістю отримає номер 1, заявка з другою найнижчою оціночною вартістю отримає номер 2 і так далі. 
З трьома учасники з найнижчими оціночними цінами будуть укладені рамкові угоди. 
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